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エルブレーントラスト株式会社代表取締役。医療機関に勤務の後、社員数わずか数十名の医療機器開発ベン
チャーに転職し、累計で百億円を超える商品群を創出することに成功。同社の戦略マーケティング統括部長を
経て独立。以降、独自のマーケティング戦略を武器に、全国にクライアントを持ち、ほとんどすべてで成果を出し
続けている。現在は中堅・中小企業のマーケティングセクションの立ち上げや、新規事業の創出のサポートなど
に力を入れている。著書に『100人の村で84人に新商品を売る方法』（雷鳥社）、『マーケティングは他社の強み
を捨てることから始まる』（明日香出版）がある。
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なぜ、世の中には数多くの商品が溢れているのでしょうか？　
それは、たった一つの商品で、全ての人が抱える問題を解決できないからです。
あなたの商品を、心から喜んで購入してくれる人は必ずいます。
誰に何を売るか。このシンプルな原理原則を正しく理解し、マーケティングの
設計図を携えれば、「顧客から選ばれ続ける」プランを組み立てられます！

本書は物語形式で書かれたマーケティン
グ書です。ストーリーを追うだけで、
「マーケティングとは何なのか？」「人はな
ぜ商品を購入するのか？」の答えを知るこ
とができます。

新商品を売るためには？
解散寸前のロックバンドがライブハウス
を埋めるには？
在庫を持たずに成立する中古車販売
ビジネスとは？
ネガティブレビューの多いレストランを
繁盛させるには？

すべては著者自らが失敗を重ね試行錯誤
して成果を上げてきた実話がベースであ
り、生きたマーケティング理論がモデルに
なった物語です。あらゆる職種、業種で応
用可能なノウハウが詰まっています。

【あらすじ】
倒産寸前の老舗鋳造会社「片山鋳造」は、起死
回生の一手としてマーケティング室を創設する。
マーケティングに詳しいメンバーが誰もいない
中、独自のマーケティング理論を持つ学生、遥
をインターンとして受け入れたことで状況が変
わり始める。片山鋳造復活のカギ、新商品の開
発は果たして成功するのか…？

Morimoto Naoki

【POINT】
・全編が物語形式で没入しやすく、専門用語を極力使わず内容を理解しやすい
・カバー全面にイラストを採用し、親しみやすいデザインに。図版も豊富


