
新刊情報 　5月上旬取次搬入予定。 ぜひご注文ください！

　 

●著者紹介

　ご注文ＦＡＸ　　　０３-６８６６-７５９６　　　　　(株)近代セールス社
　　番線印・書店名 　　　発注日 　　注文数　　　 ＩＳＢＮ９７８－４－７６５０－２３３３－７

　　　　

　　　　月　 　　日

　　　発注者

　　　　様 冊

 *了解返品承ります 　　　　　  　  　お問合せ：㈱近代セールス社　ＴＥＬ０３-６８６６-７５８６　F

『節税プラン』封印後の保険販売のすべて

   『節税プラン』封印後の販売戦略のすべて

PART４◎マーケット別の提案ポイント

生保販売について保障の基本的な考え方に加え、
節税プランの概要、既契約の保全、決算書との関係、
特定マーケットへのアプローチなど、
今求められている内容が満載されています。

嶋田 雅嗣 著  　　 Ａ５判  312頁 定価2,750円（本体2,500円+税10％）

PART１◎中小企業のニーズと提案の基礎知識

　　 Skill of the corporate life insurance contract

　嶋田雅嗣 著　定価2,750円(本体2,500円+税10％)

  法人生保提案の技術

法人生保提案の技術
Skill of the corporate life insurance contract

◎既契約の活用・処理法やマーケット別の戦略についても解説！

嶋田 雅嗣(SHIMADA Masatsugu)
CFP® 1級ファイナンシャル・プランニング技能士
1983年（昭和58年）日本勧業角丸証券（現 みずほ証券）
1986年（昭和61年）エクイタブル生命保険（現 アクサ生命保険）
1992年（平成 4 年）住友海上火災保険（現 三井住友海上火災保険）
1996年（平成 8 年）住友海上ゆうゆう生命保険（現 三井住友海上あいおい生命）出向
2020年（令和 2 年）トライエージェンシー
現在に至る

PART３◎商品選定と提案のポイント

PART２◎法人契約の税務と決算書の活用

本書の内容


