
＜金融コーナーご担当者様＞

新刊情報 ３月10 日頃の取次配本予定です!　ご注文ください!!

投信営業のこれまでにないテキスト！

　プロフェッショナルを目指す人の

定価1870円(本体1700円＋税10%)　  Ａ５判　176ページ　２色刷り

★全編が会話形式で、楽しく、

　 やさしく学べます。イラストもいっぱい。

　◎金融機関がいま金融庁などからも要請されている

　　具体的な営業スキルを解説しています。

　◎投資メンタルマネジメントや行動コーチングなど、

　　行動ファイナンスの考え方を取り入れた

　　投信営業の解説書は本邦初。

　◎2018年末の株価急落から、2020年のコロナ相場まで、
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　　　　 会話で学ぶ！　プロフェッショナルを目指す人の

　　　　月　 　　日 「投信営業」の教科書
　　　発注者

中村貴司〔著〕　

　　　　様 　　　冊 定価　1870円(本体1700円＋税10%)

*了解返品承ります                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                      　　　　　　お問合せ：㈱近代セールス社　ＴＥＬ０３－６８６６－７５８６

行動ファイナンスの考え方を取り入れた

　　　「顧客本位の営業」と、収益を両立させることができる

　　株式市場の実際の動きをもとにした解説で、

　　臨場感をもって、具体的に学べます。

「投信営業」の教科書
東海東京調査センター　シニアストラテジスト　中村貴司　[著］

 会話で学ぶ！


