
新刊情報 ２月上旬取次搬入予定。ぜひご注文ください！

中内 将圭 著

〈本書の主な内容〉

*序　章*

*第１章*

顧客ニーズの発掘と窓販の基礎知識

*第２章*

注文ＦＡＸ　　０３－３３６６－２７０６　　　　　　（株）近代セールス社
　　番線印・書店名 　　　発注日 　　注文数　　　  ＩＳＢＮ　９７８－４－７６５０－２０９０－９

　　　　

　　　　月　 　　日

　　　発注者

　　　　様 　冊

 *了解返品承ります 　　　　　　お問合せ：㈱近代セールス社　ＴＥＬ０３－３３６６－５７０１

中内 将圭・著　　　定価１,８００円＋税

若手行職員必携

*第５章*

保障ニーズへのアプローチ＆トーク例

*第６章*

銀行等の保険窓販と顧客ニーズ

今売る保険のアプローチ＆トーク例

*第３章*

運用ニーズへのアプローチ＆トーク例

保険窓販のベーシックテキスト

若手行職員必携

保険窓販のベーシックテキスト

●外貨建て保険販売に必須の商品説明をトークで解説！

求められるアフターフォローへの対応

*第７章*

　地銀保険担当
（営推販売指導）

*第４章*

年金ニーズへのアプローチ＆トーク例

  Ａ５判 １９８頁　定価１,８００円＋税

相続ニーズへのアプローチ＆トーク例


